ORP 4 20 Vpliv stroskov, ki jih moje podjetje placuje drugim na cene

STROSKI STORITEV KI JIH MOJE PODJETJE PLACUJE DRUGIM,
ZUNANJIM 1ZVAJALCEM

Vpliv na (moje) lastne cene

Ko opredelimo dejavnost in tehnologijo ugotovimo, tudi da bomo potrebovali tudi veliko storitev, ki
jih bodo drugi opravljali za nas. Vsega pac ne delamo sami. Taksnih storitev je veliko.

1. Nekaj teh storitev je neposredno povezano z izdelkom, ki ga delamo, ali storitvijo, ki jo
opravljamo. To so predvsem stroski tehnoloskih operacij, ki jih bodo drugi naredili za nas;
Primer: Kromirane, elektro erozija, varjenje aluminija, ....

2. Potem so stroski v zvezi s poslovanjem podjetja, ki bi jih Ze tezko razdelili na posameznega
kupca; primer: Elektrika, voda, najemnine, telefonska narocnina, ¢is¢enje prostorov,
racunovodske storitve, reprezentanca (peljete poslovnega partnerja na kavo), stroski popravil
opreme, bencin za vozilo...

3. Stroski trZenja; primer: oglasevanje, spletna stran

4. Stroski kapitala (Ce smo si sposodili denar); Primer: obresti, leasingi...

5. In mnogi drugi stroski, ki so povezani s poslovanjem mojega podjetja; primer Varovanje, .....
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Pristopi podjetij za dober pregled nad stroski so razli¢ni. Za razporejanje teh stroSkov uporabljamo
kontni nacrt. To je poenostavljeno razpored predalov Kamor »mecemox« iste vrste strokov. To je v
skladu s Slovenskimi racunovodskimi standardi, ki omogocajo pregled in tako tudi vpliv na poslovanje
z ve€ vidikov. Za nase potrebe, jih bomo poenostavili . Poskusili jih bomo razdeliti kar najbolj logi¢no.
Ker je visina stroskov povezana z koli¢ino ur nasega dela, vloZenega v posamezen izdelek/storitev,
lahko stroske zberemo in razporedimo na 1 uro nasega dela. Tako tudi na posamezne kupce, spet po
Stevilu ur, ki smo jih zanj opravili.

Za vajo bomo uporabili excel, ki je za dijake na voljo v Arnes oblaku. Zapis je v obliki .xIsx. Tabela tehnologija je
povezana z drugimi tabelami, kjer izracunavamo posamezne vrste stroskov.
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Ne pozabite ; Podjetje smo poenostavili, imamo le en izdelek/storitev, zato imamo lahko le en tehnoloski
postopek, tega bomo ponovili pri vseh nasih kupcih. Kupcev je toliko kot jih bomo potrebovali, da bomo imeli
dovolj ur, dobicka in dovolj denarnih tokov za vse nase stroske v zvezi z delom, materialom, storitvami,
amortizacijo in dobickom.

Uredimo to v tabelo:

STROSKI STORITEV ZA POSLOVANJE - LETNO
mesecno letno

Elektrika 25,00 € 300,00 €
Voda 5,00 € 60,00 €
Najemnina 10.000,00 €
Telefon 45,00 € 540,00 €
Racunovodstvo 50,00 € 600,00 €
Direktno trzenje 250,00 € 3.000,00 €
Spletna stran 350,00 €
Toplovod 35,00 € 245,00 €

Stroski ustanovitve podjetja 20,00 € 240,00 €
Drugo 30,00 € 360,00 €
Skupaj: 15.695,00 €

Slika 1 Stroske dela opazujemo v letnem nacrtu

Sedaj strosek razdelimo na kupce.

Kupcev letno: 80
Na enega kupca 196,1875

Slika 2 prerazporedimo med kupce 1 leta.

Ne pozabite polj povezati s tabelo TRG, kjer je Stevilo kupcev in TEHNOLOGIJA, kjer je Stevilo ur
orodjarja na enem kupcu.

Kupcev letno: =+'3. TRG'IB10
Na enega kupca =+C20/C23

Slika 3 Za simulacije potrebujemo povezave med tabelami

Pogledamo lahko kako je to v povezanih tabelah. Povezane so: TRG, TEHNOLOGIJA in OPREMA. Tako
simuliramo spremembe stroskov plaée (gor/dol), stevilo kupcev(gor/dol), spreminjamo tehnoloski
postopek, poraba ur (gor/dol), itd.

Ne pozabite:
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Vec ko je stroskov, vecja i bo strosek na posameznega kupca
Lastno ceno zniZzamo, ce zniZzamo stroske
Lastno ceno nekoliko znizamo, ce povecamo stevilo kupcev

Podatek naj bo zapisanle 1 x !



