OPD 4T 22 Poslovno porocilo in poslovni nacrt za banke in investitorje

PREDSTAVITEV

Podjetnik dela za dobicek. Ravno tako pa tudi banke in drugi investitorji

Redki so primeri ko podjetnik na zacetku Ze ima dovolj denarja, da lahko odpre podjetje in zacne s
poslovanjem. Vseeno v kateri obliki, s.p., d.o.o0., d.d., d.n.o. .....

V nasih poslovnih nacrtih smo Ze uspesno dolocili, kakSne denarne tokove bi potrebovali. Tako vemo,
aliimamo denarja dovolj, ali bomo morali na banko.

Lahko tudi navdusimo prijatelja, da vstopi kot druzbenik in prispeva s svojim kapitalom.

Primer: Podjetnik je naredil nacrt. Izkazalo se je, da bo potreboval:

Oprema Nakupna cena

Dvigalo 4.500 €
Centrirka za menjavo gum 2.500 €
Varilnik MIG/MAG 1.200 €
Steberni vrtalni stroj 800 €
Kolutni brus 300 €
StruZnica za diske - prenosna 2.000 €
Struznica + Rezkalni stroj 1.700 €
Osnovno orodje 2.000 €
kompresor 700 €
Kobinirano vozilo 3,5t 35.000 €
Kabel 200 €
Racunalnik + Diagnostika Bosc 1.300 €
TEXA menjava plina klime 4,500 €
Crpalka za olje 1.100 €
Tiskalnik 250 €
Vijacniki baterijski, torna Zaga 1.200 €
Pametni telefon 1.200 €
Skupaj 60.450 €

Poleg tega pa tudi nekaj obratnih sredstev za prve 3 mesece poslovanja:

Prilivi Odlivi

mesec Kumulativa
januar - € |- 12.756€ -12.756€
februar 14.423 € |- 12.756€ -11.089€
marec 14.423 € |- 12.756€ - 9.423 €

Videti je torej, da podjetnik Se pred zacetkom potrebuje 60.450 € + 14.423 + 14.423 = 89.295 € ,
okroglo 90.000 €. Ker sam tega nima, mora razmisljati drugace:
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Podjetnik

= Podjetnik = Banka

Slika 1 Banke naceloma rade posojajo denar, ce tveganje ni preveliko

Kaj dosti vec kot 1/3 vsega pa banke ne bodo posodile, zato je bolj verjetno, da bo $lo takole:

Investitorji

= Podjetnik = Tihi drusbenik (oZe) = Banka

Slika 2 Zdaj je tveganje razprseno, banka bo verjetno tak kredit odobrila

Poslovni nacrt imamo pravzaprav narejen. To je ena od simulacij poslovanja, ki smo jo naredili. Tista,
ki kaze najvec dobicka v omejitvah, ki smo jih dolocili. To so predvsem stevilo kupceyv, ki jih bomo
lahko pridobili, Stevilo ur mojstra, ki jih bomo lahko porabili (2000 letno), opremo, ki si jo lahko
privos¢imo in podobno.

Dober nacrt je pol uspeha. Zraven spada tudi predstavitev nasega poslovnega nacrta. Tega najprej
posljemo na banko in nato zaprosimo za predstavitveni sestanek.

Upostevamo osnovna pravila:
Vsakemu poslusalcu pisni izvod.
V nagovoru poudarimo, letni promet, Stevilo zaposlenih, dobicek, Stevilo kupcev in nacin trZzenja

Nastejemo tudi svoje reference.
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Business
Casual

Streetwear Casual

Slika 3 Niso vsa oblacila primerna za predstavitev

Za predstavitev smo obleceni najmanj »Casual« ali »business«, obriti.

Smart
Casual

Business /
Informal

Gledamo v odi. Govor pripravimo v naprej. Sogovornike vikamo, rokovanja ni.

Na vprasanja odgovarjamo v preprostem jeziku, brez tujk.

Black Tie /
Semi-Form{g)

Na bankah imajo obicajno komisije, ki vloge za kredite pregledajo in odobrijo. Odlocijo se za tiste, ki
tudi sami tvegajo, Se raje pa za tiste, ki lahko ponudijo zavarovanje. Radi vpiSejo hipoteke, zastavno

pravico na opremo (novo) in podobno.

Ko banka nakaze sredstva, mora imeti podjetje ze delujoc racun.



